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RASCHER BZB-EINGTIEG
FUR LIEFERANTEN UND
HANDLER ...

. JUSATZLICHER
CONTENT FilR
FINKAUFER

O

v Artikeldaten, einschlieBlich Preise und
Verfligbarkeit, unkompliziert und schnell
anreichern, einpflegen und in jedes
Beschaffungssystem einspeisen

OAS

v Neue Zielgruppen adressieren und
Sonderbedarfe platzieren \I\IIEEI_}I_ZF\[,]VRE%E(
v B2B-Potenziale fiir Neueinsteiger,
Microbrands und Kleinstunternehmen listet aktuell rund eine
generieren Million Artikel in der Cloud;
sukzessive werden 500.000

weitere Artikel auf die Platt-
form gehievt.

v Zusatzlicher qualifizierter Content
fur Einkaufer und ihre internen
Bedarfstrager

In der Sortimentserweiterung

entwickelt sich venforce

gerne entlang der Wiinsche
seiner Key Accounts:

Stammdaten werden digi-

talisiert, industriekonform

aufbereitet und in Echtzeit

+ Alles ohne hohe Investitions-
kosten fir beide Seiten der
Lieferkette

bereitgestellt.
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C

o
DAS MODELL..

HE
bietet schnellen Markteinstieg: Innerhalb von
— 24 Stunden sind Sie ein potenzieller Lieferpartner im

individuellen Beschaffungssystem des Einkaufers

ermdglicht auch Nischenanbietern sowie Kleinst-/
Kleinunternehmen den Einstieg in die Digitalisierung

und optimiert zugleich deren Stammdaten

verarbeitet Daten verschiedener Lieferanten und
erstellt einen digitalen Katalog fiir das jeweilige

Beschaffungssystem des Einkaufers

HE
zeigt Schwachstellen der Quelldaten auf und gibt
Werkzeuge zur Optimierung des Contents an die Hand

stellt via Cloud eine sichere Verbindung zu fiihrenden
B2B-Marktplatzen sowie nahezu allen anderen
e-Procurement-Plattformen her

ermdoglicht Back-ups in Echtzeit

befahigt eine unbegrenzte Nutzerzahl in allen
Fremdsprachen

bietet Zugriff von tiberall — Gber Ihren Webbrowser

|
integriert vor allem Sortimente, die aktuell nicht
- katalogfahig bzw. in keinem Beschaffungssystem

zu finden sind

Hn
bietet hochwertige Artikelinhalte von Lieferanten aus
dem umfangreichen, belastbaren venforce-Netzwerk

liefert digitalen Content auch von Unternehmen
,um die Ecke”

starkt die lokale Wirtschaft und hilft so bei der
Einsparung von CO,-Emissionen (kiirzere Transport-
wege, weniger Abfall)
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ANFORDERUNGEN IM
E-PROCUREMENT ...

.. PROBLEMLAGE UND

LOSUNGEN

Wesentliche Erkenntnis:

Die Transformation des operativen
Einkaufs ist noch immer kein Selbst-
laufer, und das trotz vieler Anbieter-
I6sungen, die im vergangenen Jahr-
zehnt auf den Markt gekommen sind.

Medienbriiche an den diversen
Schnittstellen, starre Systeme,
nicht-zukunftsfahige Silobausteine,
aufwandige/teure EDI- und OCR-
,Losungen®, grofle Qualitatsunter-
schiede in den Stammdaten, monate-
lange Wartezeiten bei umfangreichen
Datensétzen etc. — die Probleme
(oder auch ,Herausforderungen”)
sind vielfaltiger Natur. Sie pragen

den Alltag auf beiden Seiten, ver-
langsamen Prozesse erheblich und
fordern so unweigerlich die Demo-
tivation der internen und externen
Beteiligten entlang der Lieferkette.

Zwar gibt es Standards im Markt,
etwa eCl@ss oder BMEcat. Dennoch
besteht weiterhin ein groes Gap in
Sachen Qualifizierung von Daten. Wer
hier keine Ordnung schafft, schafft
keine User Experience. Ohne wieder-
kehrenden User sind viele Geschafts-
modelle friiher oder spater zum
Scheitern verurteilt.

Beispiele: diverse Marktplatze, die
sich nach emsigen Marketing-Aktivi-
taten letztlich sang- und klanglos
aus dem B2B-Umfeld verabschiedet
haben.

venforce

ZIEL MUSS ES
AL50 SEIN ...

Lieferanten bzw. Handlern und
Einkaufern an den entscheidenden
Schnittstellen nicht nur einen rei-
bungslosen Datenaustausch zu
ermoglichen, sondern zugleich
neuen Content und neue

Lieferpartner verfligbar zu machen.
Und zwar solche, die man vorher
nicht auf dem Schirm hatte. Mit
venforce lasst sich jede Art und
Menge digitaler Daten {iber Schnitt-
stellen integrieren, konsolidieren
und verwalten.

Auch kleine Lieferanten bzw. Handler
(und solche mit ,auBergewohnlichen”
Sortimenten) haben so die Moglich-
keit, sich potenziellen Neukunden
bekannt zu machen und sich erst-
mals in Einkdufersysteme einzuspei-
sen, die ihnen friiher verwehrt waren.

Einkaufer wiederum kénnen durch
die venforce-Losung auch auf
Produkte zugreifen, die bisher als
nicht-katalogfahig galten. Das
bedeutet: eine hohere e-Procure-
ment-Quote, Reduzierung des Frei-
texts, weniger (bis kein!) manuelles
Zuarbeiten mehr!
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MARKTPLATZE

Kundenseitig hat sich venforce hauptsachlich in zwei
Richtungen entwickelt: einerseits direkte 1:1- Beziehungen,
direkter Austausch mit KMU/Industrie Gber Onventis oder
Newtron. Andererseits Anbindungen an Marktplatze wie
Mercateo Unite oder Meplato Business. Auch der
Zugang ins E-Government wird derzeit vorbereitet.

Venforce berat Lieferanten, welcher B2B-Marktplatz bzw.
welche Zielgruppe fiir sie am besten geeignet ist, wie sie
sich mit dieser verbinden und erfolgreich bedienen.

venforce

VORTEILE
FUR LIEFERANT
UND EINKAUF

Der Lieferant schafft es, Giber einen von venforce favo-
risierten Partnermarktplatz in wenigen Stunden neue
Produkte im Zielsystem des Einkdufers anzulegen oder
zu aktualisieren. Der Einkdufer kann Daten unkompliziert
direkt abrufen und Bestellungen fiir die entsprechenden
Produkte tatigen.

Er sieht alle notwendigen Daten in seinem Beschaffungs-
system und kann Artikel vergleichen und technische

und einkaufsrelevante Informationen sowie Dokumen-

te vor der Bestellung abrufen. Print-Kataloge, E-Mails,
fehleranfallige und ,ungepflegte” Excel-Listen, komplexe
BMEcat-Kataloge oder gar der OCI-Punch-out gehéren
bei diesem Partner der Vergangenheit an.
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DATA CLOUD...

ist ein Product Information Management System (PIM),
das Schnittstellen zu weltweiten B2B-Marktplatzen

und E-Procurement-Systemen fiihrender Unternehmen
herstellt. Die Anbindung neuer Vertriebs- und E-Procure-
ment-Kanéle sowie die Automatisierung der Stammdaten-
pflege sind der Schlissel. Fokus liegt auf der Beschleu-
nigung und Erweiterung der Lieferantendaten, auf den
Betriebssystemen von Geschéftskunden aus der Industrie
und 6ffentlichen Einrichtungen, auf der Vereinfachung von
Verwaltungsaufgaben und der schnelleren Lieferung der
Produkte.

CLOUD-ANBINDUNG

venforce verbindet Ihr ERP-System oder lhren Produkt-
daten-Feed tiber SOAP, REST API, CSV, Excel, XML oder
andere spezielle Konnektoren in Ihrer privaten venforce
Cloud.

BEREITSTELLUNG IHRER
PRODUKTDATEN ...

in die hoch skalierbare venforce Cloud erfolgt vollauto-
matisch. Artikeldaten, insbesondere Artikelname, EAN/
GTIN (Barcode), Verfuigbarkeit, Bilder, Kurz- und Langtext
sowie der Preis werden in einem gesicherten Prozess
aus mehreren Systemen extrahiert und in der PIM Cloud
zusammengefiihrt. Die folgenden Dateiformate kénnen
implementiert werden: .txt, .csy, .xml, .json, BMEcat 1.2,
Excel- sowie div. SOAP- oder REST-APIs. Sobald die Daten
extrahiert und in die Cloud integriert sind, kdnnen sie
angereichert und bereinigt werden.

DATENANREICHERUNG NACH ==
INDUSTRIE 4.0 STANDARD

Um Produkte strukturiert anzureichern, unterstiitzt das
PIM-System die Kategorisierung und Klassifizierung nach
allen gangigen Klassen wie eCl@ss, UNSPSC oder ETIM.
Im Hinblick auf spezielle Content-Anforderungen unter-
stiitzt die Cloud durch intelligente Priif,- und Kontrollwork-
flows. Endprodukt: hochwertige Artikelstammdaten,

je nach Anforderung des Nutzers.
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VENFORCE
olARTETE ...

... MIT DEUTSCHLANDS GROSSTEM
E-COMMERCE VERSENDER FUR
SUSSIGKEITEN: WORLD OF SWEETS

VENFORCE-CED
SEBASTIAN ASCHOFF
BRINGT MEHR ALS 13

JAHRE ERFAHRUNG IN
DER BERATUNG UND
IMPLEMENTIERUNG

VON LIEFERANTENDATEN
IN E-PROCUREMENT-
PROJEKTEN EIN.

Hier sind derzeit 750 globale Marken
mit (iber 8.000 Produkten gelistet.
World of Sweets bringt Herstellerpro-
dukte mit Bedarfen von Endverbrau-
chern, Gro3kunden, Wiederverkaufer
und den Einzelhandel (ohne Mindest-
bestellwert) zusammen.

Der Content dieses spezialisierten
Online-Shops wird demnéchst Gber
venforce auch Einkdufern in Indust-
rie, Institutionen, 6ffentlichen Einrich-
tungen etc. unternehmensindividuell
zuganglich gemacht.

Der Einkauf kann so eine zuséatzliche
Warengruppe integrieren, die vor allem
den internen Kollegen aus Marketing
und Event Management neue Ideen
und Bezugsquellen verschafft.

venforce

STECKBRIEF

BAUJAHR: 1984

EXPERTISE:

= Digitalisierung von
Geschaftsprozessen

= Unternehmensberatung

= |T-Systemkaufmann

INTERESSEN:

= Errichten von erfolgreichen
Geschaftsmodellen im
e-Business/e-Procurement

= Kletterhalle
= Familie

= Haus + Garten

GRUNDUNGEN:

= AFB Elektronik oHG (April 2007),
20 Mitarbeiter zum 31.12.2017
B2C: u.a. Amazon, Rakuten,
eigene Webshops

= venforce GmbH (2018)
Agile Softwareentwicklung
fir Lieferanten + Einkauf
5 Mitarbeiter, 2 Softwareentwickler
(Stand: 7/2019)
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